UMA OPORTUNIDADE SEGURA
E RENTAVEL PARA VOCE




Numeros do Grupo

+800 unidades
contratadas
Lobie

+85% de
ocupacao meédia

Lobie

Lancamentos

12

Empreendimentos
em operagao




Taxa Lobie

SOBRE A RECEITA LIQUIDA

b~ LoBIE

Sob medida para o
Proprietario Investidor

Distribuicdo/Vendas
em +100 canais

29,

Precificacao das diarias

PaN
1L

Check in/ Check out
de forma digital

Concierge 24h

=

Limpeza e lavanderia

29

Prestacao de contas com
maxima transparéncia



LOBIE @%/u?/f/t/

E‘ Parceria simplificada e vantajosa
§ ~
E Solucao completa turn key

i‘ Projgtos preparados para operacao STR assinados por
arquitetos

Cestao completa, da compra dos itens a montagem
is do apartamento

i‘ O seu tempo preservado




Estudo de rentabilidade e precificacao

COPACABANA



Estudo de Mercado: Copacabana

Maior mercado de Short Term do Rio de Janeiro
19 mil unidades anunciadas
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Estudo de Mercado: Copacabana

Maior mercado de Short Term do Rio de Janeiro

’ RevPAR
O que foi o RevPAR?
RevPAR sobre o ultimos 12 meses v $ .
+27%
R$440
R$385
RevPAR de fim de semana
o
<
% nsaso R$ 336,55
2
+25%
R$275
Melhor Més
R$220 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1
Aug Sep Oct Nov Dec Jan Feb Mar Apr May Jun Jul -
s 8 M Fevereiro
@® RevPAR médio




Estudo de Mercado: Copacabana
Maior mercado de Short Term do Rio de Janeiro

Diqrias

800

600

400

200

== Alto padrao == | uxo

-

oSP

S

-

S

Crescimento luxo

35,80%
17,90% a.aq.

Crescimento alto padrdo
11,69%
585% a.a.
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Crescimento da ocupacdo

14,26%
7,13% a.q.



Estudo de Mercado: Copacabana
Maior mercado de Short Term do Rio de Janeiro

Diqrias
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Crescimento luxo

35,80%
17,90% a.aq.

Crescimento alto padrdo
11,69%
585% a.a.



Studio 33,4 m?



Estudo de Mercado: Barata Ribeiro, n°® 573 - Studio 33,4 m? is

Diaria Média?l

Rentabilidade Mensal Média

Lig. no 1° ano de Operacao

Receita liquida (A) R$ 10.559,55 R$ 8.248.99

\ /
- Condominio R$ 85170
- Custo com energia e outros R$ 233,80 - —
i_ ................................................................................................... : _______________________________________________________ : DIV Yleld Mensal Medlo
- IPTU! R$ 100,20
= tot. desp. estimadas (B) | R$ 1.185,70 ) .
Receita liquida (A-B) R$ 9.373,85 0,86% a.m.
é_ ................................................................................................... é _______________________________________________________ é K /
Taxalobie 2 R% 1124.86

= Resultado Liquido R$ 8.248,99 ( 2 \ Il

e R il ! ® ,
lvalor ndo considera taxa de limpeza e impostos O
2 para o célculo do Div. Yield consideramos o valor de R$960.000 corss - v

Este é um estudo de rentabilidade e nao representa garantia de rentabilidade.



Estudo de Mercado: Barata Ribeiro, n°® 573 - Studio 33,4 m?
Estudo de Sensibilidade Mensal

Diaria Média?

R$ 455 R$ 480 R$ 505 R$ 530 R$ 556
R$ 6.343 R$ 6.749 R$ 7.155 R$ 7.561 R$ 7.983
0,66% 070% | 075% |  079% 0,83%
R$ 6.836 R$ 7.26¢ RS 8 R$ 8.585
o R$ 7.821 R$ 9.28 R$ 9.789
0,81% 0,87% D,92% D,97% 1,02%
R$ 8.313 R$ 8.828 R$ 9.342 R$ 9.856 R$ 10.391
0,87% 0,92% 0,97% 1,03% 1,08%

Conservador | Base | Otimista

lvalor ndo considera taxa de limpeza e impostos
2 para o célculo do Div. Yield consideramos o valor de R$960.000
Este é um estudo de rentabilidade e nao representa garantia de rentabilidade.
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Double Suite 63,3 m?2



Estudo de Mercado: Barata Ribeiro, Nn°® 573 - Double Suite 63,30 m? i‘

Diaria Média! (x 2 unidades) R$ 1.010,00

R$ 505,00

Rentabilidade Mensal Média

Receita liquida (A) R$ 21.119,10
CoRderainie T e 606 50
- Custo com energia e outros R$ 44310
- |PTU? R$ 189,90
= tot. desp. estimadas (B) R$ 2.239,50
Receita liquida (A-B) R$ 18.879,60
-TaxaLoble(lz%) _____________ RS 2.265.55
= Resultado Liquido (x 2 unidades) R$ 16.614,05?

R$ 8.307,02

lvalor ndo considera taxa de limpeza e impostos
2 para o célculo do Div. Yield consideramos o valor de R$1.400.000
Este é um estudo de rentabilidade e nao representa garantia de rentabilidade.

Resultado por suite

Lig. no 1° ano de Operacao

R$ 16.614,05
= /

Div. Yield Mensal Médio

120% a.m.?
N /

P2l

BARATA RIBEIF



Estudo de Mercado: Barata Ribeiro, n° 573 - Double Suite 63,50 m? E‘
Estudo de Sensibilidade Mensal

Diaria Média?

R$ 455 R$ 480 R$ 505 R$ 530 R$ 556

R$ 909 R$ 960 R$ 1.010 R$ 1.061 R$ 1.111
R$12.084 @ R$13.615 | R$14.427 | R$15239 | R$16.083
0,88% 099% | 105% | 110% 117%
R$13788 | .- R¢ I R$17.287

815758 2819694

1,14% 1,28% 1,43%
R$16.743 R$17.772 R$ 18.800 R$19.828 = R$20.898

Ocupacao

1.21% 1,29% 1,36% 144% 1,51%
Otimista SOUI

. o~
1 : | | | O\<
valor ndo considera taxa de limpeza e impostos ( '
BARATA RIBEIRO

2 para o célculo do Div. Yield consideramos o valor de R$1.400.000
Este é um estudo de rentabilidade e nao representa garantia de rentabilidade.



Tese do Investidor: Rentabilidade + Ganho de capital + Alavancagem E‘

Rentabilidade Ganho de capital

Alta demanda turistica e Regices com
reconhecimento mundial. escassez de terrenos
Locacao de temporada e alta demanola,
com alta rentabilidade, a Yalom;agap
taxas de ocupacao e imobiliaria
didrias elevadas. tende a ser

Retorno significativa.
Alavancado

Alavancagem

Possibilidade do comprador
Mmaximizar o retorno, utilizando
uma pequena quantia de
capital proprio para assumir
uma divida que € paga com
rendimentos do imovel.

<



B~ |LoBIE

low cost, high yield



